
販路あります。

商品を探しています。
せっかく開発したのに、やっと量産できるようになったのに、日本初の商品なのに・・・、

宣伝する予算が無い、販売の仕組み・ノウハウが無い、顧客対応や物流に人員を割けない、などなど。

そんな悩みを抱えてらっしゃいませんか？

三和グループには、複数の販路と30万人を超える会員様がいます。

貴社の商品を、当グループの販路を利用して、日本中に伝えていきませんか？

お互いにとって、ＷＩＮ＆ＷＩＮの関係を築ければと考えています。

ビジネスパートナー募集
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600店以上の販売網
＆メンテナンス体制

そのアイデアに
手段をプラスします。

健康食品ニーズは
まだまだ終わらない。

ＣＭよりも
強力な宣伝とは？

良い品を毎日求める
人が増えています。
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 求めている商品情報

 求めている商品情報

 取引形態

 取引形態

 実績

 実績

  ◆ 問い合わせ ◆ 三和グループホールディングス株式会社　ＢＰ担当）

    092-471-5528（メールでのお問い合わせは、こちらをクリック）

  ◆ 問い合わせ ◆ 三和グループホールディングス株式会社　ＢＰ担当）

    092-471-5528（メールでのお問い合わせは、こちらをクリック）

健康分野、アメニティ分野（快適・便利）

健康分野、アメニティ分野（快適・便利）

【商品】耐久消費財

　販売方法／当社販売店を通じての販売。

　　　　　　約 600 の全国販売店を通じて商品を普及。

　価 格 帯／小売価格 20 万円前後　　　

　お客様層／①健康分野　50 代以上

　　　　　　②アメニティ分野　30 代～ 40 代

　そ の 他／まだメジャーになっていない商品。

　※メンテナンスサービスが充実していますので、

　　工事やメンテナンスが必要な商品も取扱可能です。

【商品】一般家庭日用品

　販売方法／当社販売店を通じての販売。

　　　　　　当社お客様への通信販売。

　価 格 帯／商品種類によります。

　　　　　　一般的な普及品よりも高価格帯でも可。　　　

　お客様層／商品種類によります。

　そ の 他／通常小売店で購入できない、

　　　　　　特長があり高付加価値な商品。

　商 品 例／シャンプー、歯磨き粉、入浴剤など

　①メーカー様ブランドでの仕入取引

　②三和ブランド商品としてのＯＥＭ取引

　①メーカー様ブランドでの仕入取引

　②三和ブランド商品としてのＯＥＭ取引

　還元粋シリーズは累計 12 万 647 台の販売実績があります。

　　　　　　　　　　　　　　　（平成 15 年～平成 21 年）

　すでに「雑穀米」「青汁」「基礎化粧品」「美容サプリ」

　「コラーゲンドリンク」を会員様にご愛用いただいています。

その製品に足りないのは、

販売網ですか？

メンテナンス体制ですか？

宣
伝
よ
り
、
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人
の
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言
を
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れ
る

お
客
様
た
ち
で
す
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会員数 28万人
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コーポレートマーク 

トラディショナルブラック　DIC 654

C78%　M66%　Y66%

総合商社としての「信頼感」と 

「伝統」を表現しています。 

M35%　Y100%

ブライトイエロー　DIC 85

光り輝く虹の「希望感」 

を表現しています。 3

4
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 求めている商品情報

 求めている商品情報

 求めている商品情報

 取引形態

 取引形態

 取引形態

  ◆ 問い合わせ ◆ 三和グループホールディングス株式会社　ＢＰ担当）

    092-471-5528（メールでのお問い合わせは、こちらをクリック）

  ◆ 問い合わせ ◆ 三和グループホールディングス株式会社　ＢＰ担当）

    092-471-5528（メールでのお問い合わせは、こちらをクリック）

  ◆ 問い合わせ ◆ 三和グループホールディングス株式会社　ＢＰ担当）

    092-471-5528（メールでのお問い合わせは、こちらをクリック）

アメニティ分野（アイデア雑貨）

アメニティ分野（食品・食材）

通信販売分野（食品・食材）

【商品】一般家庭日用品

　販売方法／商品に最適な販路を提案します（通信販売含む）

　価 格 帯／商品種類によります。

　お客様層／商品種類によります。

　そ の 他／まだ世に出ていない面白い商品やアイデア雑貨

【商品】一般家庭日用品

　販売方法／テレビ通販、ネット通販、職域販売など

　価 格 帯／ 5,000 ～ 10,000 円（単品でなくセットでも可）

　お客様層／ 40 代以上

　そ の 他／味噌やダシなどの調味料のようなリピート商材

【商品】健康食品、サプリ

　販売方法／電話勧誘による通信販売

　価 格 帯／～ 6,000 円（既存類似商品の相場を参考にします）

　お客様層／ 40 代以上（ダイエット関連は年齢が下がります）

　そ の 他／健康食品の素材、カラダのお悩み解決商品など

　メーカー様ブランドでの仕入取引

　メーカー様ブランドでの仕入取引

　三和ブランド商品としてのＯＥＭ取引
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次は誰がブームを起こすのか？
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